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Un sector solid'i'en éreixement

G340

+ L'any confirma l'estratégia basada en qualitat, llargues criances i origen,
impulsant creixement en valor i en les categories de Guarda Superior.

+ Els Caves ecologics representen el 19% de les vendes, amb especial creixement
en Guarda Superior, sent 100% organic el 2025.

+ 5 nous Caves de Guarda Superior Paratge Qualificat, aconseguint 15 referéncies,
i 19 cellers Elaboradors Integrals.

Lideratge en escumosos de qualitat

+ 85,5% del consum a Espanya.
+ 92% del consum a Catalunya.

4 En valor representa un 73,8% a Espanya i un 90,3% a Catalunya.

Projeccio i reconeixement internacional

+ Presencia a més de 100 paisos.
+ 60% de las vendes destinades a exportacio.

+ Principals destins: Bélgica (-13,54%), Estats Units (-18,42%) i Regne Unit (-11,99%).
Creixements destacats: Paisos Baixos (+1,17%), Brasil (+6,43%), Méxic (+12,17%),
Noruega (+6,60%) i Letonia (+22,34%).

Impacte economic i territorial
+ 190 milions d’ampolles venudes.
+ Més de 2.000 M€ d'activitat econdmica.
+ 37.299 hectarees de vinyes.
4 6.200 families de viticultors.
+ 330 cellers.
+ Al voltant de 12.000 llocs de treball directes i indirectes.

Un context favorable

+ Les tendéncies globals apunten cap a vins amb menor contingut d'alcohol,
menys sucre i un consum més elevat de vins blancs i escumosos, un entorn
especialment positiu pel Cava.
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Valors que defineixen el Caya-

-

Territori i origen

4+ La zonificacid i segmentaci6 impulsades en els darrers anys reforcen
la identitat i la singularitat del territori.

. \ . . . o /
Historia i tradicio
+ Més de 150 veremes sustenten una cultura vitivinicola sostinguda per milers
de viticultors i elaboradors essencials al mitja rural.

Garantia d’'origen

+ La Denominacié d’'Origen assegura qualitat, tracabilidad i rigor
mitjancant controls oficials independents.

Metode tradicional

+ Les llargues criances i el métode tradicional son simbol d'excel-léncia.

Identitat varietal

+ EI 82% de la vinya correspon a varietats autoctones: Macabeu, Xarel-lo i Parellada.

Compromis amb la sostenibilitat

+ Ambiental: impuls del Cava ecologic i practiques viticoles respectuoses.

+ Econdmica: enfortiment de la cadena de valor local i del suport a l'ocupacié
i comunitat rural.

+ Social: un sector plural que comparteix visio, valors i projeccié internacional.
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Promoci6 i comunicacio

+ Reforg del pla de comunicacié amb major preséncia a mitjans
i prescriptors internacionals.

o Visites i missions inverses

(m

— + Més de 200 professionals (prescriptors, periodistes, compradors)
rebuts al cor del Cava.

+ Sent el 72% de procedéncia internacional.

+ S’han realitzat més de 100 visites a cellers.

éé&% Cava Meeting

+ Cava Meeting Premieére, dues cites exclusives pel trade internacional celebrats
a Nova York i Londres que van reunir a 92 destacats professionals.

+ El Cava Meeting va reunir a més de 120 professionals del vi al cor del Cava,
amb el 60% de preséncia internacional, es consolida com una trobada estratégica
entre professionals.

@ Accions destacades de projeccio internacional

+ Obertura del mercat del Canada amb un acte de prestigi al Quebec,
amb 50 professionals clau del sector.

+ Sis exclusius actes al Jap9, dirigits a sommeliers, prescriptors, periodistes,
professionals del trade i compradors, amb la participacié de 230 assistents del sector.

+ Refor¢ de la comunicacié internacional en mitjans print, digitals i xarxes socials,
amb un total de 22 branded contents en publicacions liders com Decanter,
Wine Spectator, Wine Kingdom o Drinks Business.

* Formacio especialitzada
Cava Academy
+ 150 nous formadors certificats el 2025.
+ Amb el 62% d'alumnes internacionals.

+ Més de 760 professionals certificats.
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Xifres clau 2025

=2 NOMBRE rl\?_\ SUPERFICIE %S? MILIONS DE Kg
Zo~ D'EXPLOTACIONS == INSCRITA (Ha) DE RAIM

\

5957 37.299 277,7

EMPRESES
? ELABORADORES : (@)
DE VI BASE = INTEGRALS

139 16

TOTAL AMPOLLES VENUDES
VENDES VENDES
Se DE CAVA é DE CAVA
ECOLOGIC OY ROSAT

35.683 13.983

MILERS D’AMPOLLES MILERS D’AMPOLLES
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Situacio registres

Superficie inscrita per varietats

PARELLADA

19,2%

XAREL:-LO

26%

XAREL-LO

CHARDONNAY

6,7%

GARNATXA
NEGRE

5,.2% TREPAT

3,1%

PINOT

SUBIRAT | NOIR
PARENT | 2,3%

0,7%

HECTAREES PER VARIETAT

PARELLADA

CHARDONNAY

GARNATXA NEGRE

TREPAT

PINOT NOIR

SUBIRAT PARENT

DADES ECONOMIQUES 2025 / 08




D.0.CAVA

El Cava en el mon

Vendes en el mercat interior i exterior

MERCAT
_EXTERIOR MERCAT
PAISOS TERCERS EXTERIOR

(UE)
27% 32.9%

MERCAT INTERIOR
éé% (NACIONAL)
[ ] o o
MERCAT EXTERIOR 40,1%
PAISOS TERCERS

51.370

MILERS D’AMPOLLES

o8

MERCAT INTERIOR
(NACIONAL)

76.116

MILERS D’AMPOLLES

MILERS D’AMPOLLES

ek

MERCAT
EXTERIOR
(UE)

62.524

MILERS D’AMPOLLES
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mercat exterior
Ranquing top 20 paisos

1 BELGICA 17.549
2 ESTATS UNITS 14.483
3 REGNE UNIT 13.816
4 SUECIA 10.852
5 PAiSOS BAIXOS 8.747
6 FRANCA 7.383
7 ALEMANYA 6.741
8 JAPO 6.200
9 RUSSIA 3.107
10 POLONIA 2.505
11 BRASIL 2.265
12 FINLANDIA 1.604
13 DINAMARCA 1.522
14 UCRAINA 1.420
15 CANADA 1.365
16 MEXIC 1.220
17 ESTONIA 1.141
18 NORUEGA 1.136
19 LETONIA 880
20 SUISSA 821
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Venda per categories

Segmentacio

@% TEMPS DE GUARDA

CAVA DE
CAVA DE | *GUARDA SUPERIOR
GUARDA RESERVA
TEd ﬂj BESERVA T @
SR N
........... mmm— i | | E——

+9 MESOS
+18 MESOS

CAVA DE
*GUARDA SUPERIOR
PARATGE QUALIFICAT

@

*GUARDA SUPERIOR: 100% organic / Vinyes especifiques i de més de 10 anys / Mencid de I'anyada (vintage)

AMPOLLES % EVOL.
CATEGORIES 2025 2024-2025

167.301.000 -14,52%
18.463.000 0,32%

xy -
TOTAL 190.010.000 -12,88%

CAVA DE
GUARDA SUPERIOR
RESERVA

9,72%

CAVA DE
GUARDA

88,05%

tet

AMPOLLES
2025%

CAVA DE
GUARDA
SUPERIOR
PARATGE
QUALIFICAT

0,02%
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Vendes de Cava Ecologie
1 Cava Rosat

CAVA ECOLOGIC

CAVA
ECOLOGIC

18,78%

&9

CAVA DE GUARDA SUPERIOR
PARATGE QUALIFICAT

0,03%

ik

BASE: BASE:
TOTAL CAVA TOTAL CAVA
CAVA DE ECOLOGIC
GUARDA
SUPERIOR
RESERVA CAVA DE GUARDA
21,27% 71,41%
CAVA ROSAT
CAVA DE GUARDA
CAVA ROSOAT SUPERIOR RESERVA
7,36% 4,88%

&9

BASE:
TOTAL CAVA

ik

BASE:

TOTAL CAVA
ROSAT

CAVA DE GUARDA

94,51%
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Consum en el

mercat interior

Circana *ront: circana: Dades de cava d’Any Mobilla tancament gener 2025.

CATEGORIA VINS ESCUMOSOS (per subcategories)

MOSCATO|  [PROSECCO
24% 2,3%
ALTRES ESCUMOSOS SENSE ALCOHOL
5,9% 1,4%
CHAMPAGNE
2,5%

ik

VINS
ESCUMOSOS

VOLUM

EVOLUCIO DEL CONSUM DE CAVA PER CANALS

PROSECCO
Moscato|  2,6%
1,3% SENSE ALCOHOL
ALTRES ESCUMOSOS 1,3%
4,8%

CHAMPAGNE

16,3%

ik

VINS
ESCUMOSOS

VALOR

HOSTALERIA

20,2 %

ONLINE

2,8 %

6

CAVA
-2,5%
VARIACIO VOLUM
(% UNITATS)

ALIMENTACIO

77 %

HOSTALERIA

21,5%

ONLINE

2,9 %

&

CAVA
+1,2%
VARIACIO VALOR
(% €)

ALIMENTACIO

75,6 %
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Barcelona, Espanya

www.cava.wine
consejo@cava.wine

WWW.CAVA.WINE

X @DO_Cava
f @do.cava
@ cava.do
O @DO_Cava

#MillorAmbCava
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